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Maximera forsaljningen
och skapa de
nojdaste
kunderna

THE NEW--
SOLUTION SELLIN@

Nyhet!
Solution Selling E-learning - alla kurser pa
natet, lar dig i din egen takt.
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Hosten 2011

September
Solution Selling - Vinna i konkurrens (del 2)

Solution Selling - Prospecting (Halvdag)
Nyhet! Prospektera via LinkedIn (Halvdag)

Oktober

Solution Selling - Vinna i konkurrens (del 2)
Sales Management

November

Solution Selling - Prospecting (del 2)
Nyhet! Prospektera via LinkedIn (Halvdag)
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Solution Selling Prospecting, 2 dagar
- Hur man initierar och leder komplexa affarer och upphandlingar
- Hur man prospecterar och hitta nya kunder
- Hur man snabbt kommer till "Power” hos kunder
- Hur man driver affaren till avslut

Solution Selling Vinna i konkurrens, 2 dagar
- Hur man vinner affaren nar man kommer in sent
- Hur man visionsférandrar en affar
- Hur man svarar pa RFP/offertférfragningar
- Hur man gor ROI kalkyler med kundens ledning
- Hur man arbetar i salj/upphandlingsteam
- Hur man bygger sin pipeline och planerar sin férsaljning

SalesManagement, 2 dagar

SalesManagement ger svaret pa hur man skapar sakra saljprognoser

och coachar sina saljare utifran pipeline till maximalt resultat
- Hur man bygger sakra prognoser for komplexa affarer

- Hur man planerar och leder en saljkar med Solution Selling pipeline

- Hur man coachar och utvecklar sina saljare med hjalp av Solution Selling

Collaborative Sales Negotiation, 1 dag

Collaborative Sales Negotiation ger svaret pa hur man férhandlar under

hela séljprocessen och vinner affaren
- Nar man man skall férhandla udner saljprocessen
- Vad man skall férhandla om
- Férhandlingspositioner och 16sning pa doédlagen
- Analys av sin férhandlingsposition
- Ge-ta lista
- Férhandla med ink6pare

Selling to Executives, 2 dagar

Executive Level Selling ger svaret pa hur du som KeyAccount Manager

identifierar initiativ och initerar siljprojekt pa ledningsniva
- Hur man tanker en féretagsledning?
- Hur identiferar man ledningens initiativ och affarsproblem?

- Hur férbereder man moéte med féretagsledningen?
- Hur leder man ett Key Account team?
- Hur leder man séljionsatser som KAM?
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Lindgren & Partners

Sedan 1994 hjalper vi foretag som saljer komplexa tjanster och produkter att
med hjalp av Solution Selling 6ka sin forsaljning, sanka saljkostnaderna samt
skapa tillférlitliga ledningssystem. Vi verkar i Norden och via vara partners i
hela varlden - pa med &n 10 sprak. Vart mal ar att alla saljare och chefer som
gar Solution Sellingprogrammet skall 6ka sin férsaljning och skapa ndjdare
kunder.

Solu’_tiont Selling

Solution Selling ar den mest spridda saljmetoden i
varlden, med fler &n 600.000 tillampare. Ledande
foretag som Microsoft, Manpower, VISMA, Telenor,
Oracle, ATEA, ENEA, FormPipe och Systeam har valt '

att infora Solution Selling saljprocess och metod for att IR g i
héja sin forsaljning och skapa sakra saljprognoser.

BUSINESS PARTNER




