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The POWER of Solution Selling® training...

Anywhere, Anytime and Everyone.

:

Varfor Solution Selling® e-learning?

— Lé&r dig i din egen takt!

— Du fér ett ars obegransad tillgang till kursen.

— Mojlighet att repetera avsnitt s& mycket du vill.
— Ljud och filmer ger dig en narvarokénsla.

— Nedladdningsbara resurser och dokument.

— Du far ett fint diplom nar kursen ar avslutad.

— Kan anvéandas for att forbereda Solution Selling
workshops.

Solution Selling® grundkurs
Passar

Alla som jobbar med komplex férséljning.
Innehall

Grundprinciperna i Solution Selling.
Prospektera och starta I6sningsafférer.
Komma till ledningen snabbt i séljprocesen.
Vinna affarer i hard konkurrens.

Gora "ROI”-kalkyler for att skapa varde.
Férhandla och avsluta afféaren.

Executive Level Selling

Passar

Séljare och chefer som séljer till ledningsgrupper.

Innehall

Principerna fér hur man saljer till ledningsgupper.

Att boka méte med VD.

Att forsta VD's strategiska inriktining.

Att skapa en strategisk dialog med VD.

Att starta och avsluta en séljprocess med ledningsgruppen.

Sales management & Coaching

Passar

Forséljningschefer.

Innehall

Hur man gor tillférlitliga séljprognoser.

Hur man coachar sina séljare i affarerna.

Hur man planerar sina séljmal och leder sitt saljteam.

Major Account Selling

Passar

KAM och medlemmar i ett kundteam.
Innehall

Hur man gér en kundplan.

Hur man hittar nya affarer pa kunden.

Hur man analyserar kundens affarsportfdl;.
Hur man skapar en aktivitetsplan.

Strategic Opportunity Selling

Passar

Dig som vill vinna de riktigt stora afférerna.

Innehall

Planering for strategiska afférer.

Hur man skapar en taktikplan fér langre séljprocesser.
Hur man leder ett affarsteam.

Hur man hanterar konkurrenter.

Hur man valjer och utfor sin aférsstrategi.
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